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ANEXO H-2: ELEMENTOS DEL ACUERDO FINAL Y LOS RESULTADOS DE LA  MEDIACIóN se involucran en un proceso de negociación los beneficios  pueden no ser los óptimos Disponible en: http://scar.gmu.edu/La% 20Resolucion.pdf.
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LOS 7 ELEMENTOS


por sobre otro. En toda negociación es importante conocer la cultura de nuestro  interlocutor, para ser sensi- como un proceso mediante el cual dos o más de  los diversos elementos que intervienen en ella». practica_inte_emocional.pdf.
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